ДОГОВОР КОМИССИИ № _________
на реализацию товара
г. Брянск
от «____» ___________ 20____ г.

Я, 

(в дальнейшем владелец) и магазин «БАТИСКАФ» в лице ИП РОМАНОВ А.А. ИНН 323305422370 (в дальнейшем продавец) заключили договор о нижеследующем.

1. Предмет договора

Продавец обязуется по поручению владельца совершить продажу его товара. Выступая от своего имени, продавец самостоятельно заключает договоры купли-продажи товара с третьими лицами (в дальнейшем покупатели).

2. Товар, являющийся предметом договора комиссии

Передача товара владельцем продавцу на реализацию и его возврат производится по списку, приложенному к договору. Комиссионные изделия общей стоимостью меньше 1000 руб. на реализацию не принимаются. Наценка на товар рассчитывается исходя из общей суммы:
товары общей стоимостью до 3000р. включительно – 40% наценка
товары общей стоимостью свыше 3000р. – 25% наценка
Средства, вырученные от продажи, передаются владельцу лично, при предъявлении настоящего договора. Срок реализации товара составляет два календарных месяца, по истечении которых продавец вправе вернуть владельцу нереализованный товар, либо по его просьбе продлить срок еще на 2 месяца, с уменьшением стоимости на 25%.
Права и обязанности продавца
Принимая товар на комиссию, продавец вправе проверить его качество и комплектацию, состояние тары и упаковки, а также удостовериться в пригодности товара для продажи. Продавец вправе отказаться от приемки товара на комиссию, объяснив причину.
Продавец обязан беречь товар, переданный на комиссию, и охранять его от утраты или повреждения. В противном случае продавец обязуется выплатить денежную компенсацию в размере, согласованном с владельцем, но не больше стоимости приемки товара.
Продавец обязан в течение трех дней, считая с момента продажи товара, уведомить владельца о совершенной сделке.
Продавец оставляет за собой право взыскать комиссию за работу по размещению фото и описания товара владельца на собственном web-сайте, при условии, что владелец решит забрать товар раньше, чем пройдет оговоренный двухмесячный срок реализации. Стоимость комиссии - 300 рублей за каждую забираемую позицию.
Права и обязанности владельца
Владелец обязан предоставить товар в надлежащем для нахождения в торговом зеле виде, отмытым и вычищенным от всего, что портит товарный вид изделия. При передаче товара на реализацию владелец обязан проинформировать продавца обо всех дефектах и неисправностях.
Владелец, после уведомления об истечении срока реализации товара, обязан в течение десяти календарных дней забрать нереализованный товар из помещения продавца, если не достигнуто соглашение о продление договора еще на два месяца с уменьшением закупочной стоимости. Если владелец не забрал товар из помещения продавца в установленный срок без уважительно причины – возможно взимание платы за его хранение в размере 50 рублей в сутки.
Настоящий договор заключен в 2-х экземплярах, имеющих равную юридическую силу, по одному для каждой из сторон. Настоящий договор вступает в силу от даты его подписания сторонами и действует до выполнения всех своих обязательств.
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